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Empresas & finanzas

MADRID. Caser Salud se revitaliza. La
aseguradora renovará y reforzará
su oferta en salud con nuevas co-
berturas, servicios y ventajas que
entrarán en vigor a partir de enero
de 2012. Además, actualizará el cua-
dro médico con la inclusión de nue-
vos profesionales y centros de re-
ferencia, según informó a través de
un comunicado.

Entre las principales novedades
destaca la cobertura para recién
adoptados, que dará respuesta a to-
das esas dificultades que suelen en-
contrarse las familias adoptantes
de manera que el niño podrá in-
cluirse en la póliza de salud de sus
padres dentro de los quince pri-
meros días de adopción, sin cues-
tionarios previos.

Otras de las nuevas coberturas
para los asegurados de Caser Salud
Integral, Caser Salud Prestigio, Ca-
ser Salud Activa y Caser Salud Adap-
ta, son las dianas terapéuticas para
tratamientos oncológicos o nuevas
técnicas endovasculares para el tra-
tamiento de las varices.

Además, a través del espacio e-
cliente podrán gestionarse docu-
mentos y recibos, descargas de in-
formación, entre otros.

Entre los servicios disponibles,
los asegurados de Caser Salud po-
drán acceder a un plan de entrena-
miento gratuito. Otras ventajas aso-
ciadas son importantes descuentos
para la crioconservación del cor-
dón umbilical, cirugía refractiva,
atención post parto a domicilio, es-
tudios biomecánicos de la marcha,
servicios wellness o de óptica.

Caser ha llegado a un acuerdo con
General Óptica, empresa nacional
líder en salud visual, para ofrecer a
sus asegurados revisiones ópticas
y auditivas gratuitas así como im-
portantes descuentos.

El director de Caser Salud, Mi-
guel Azpeitia, resalta además la sen-
sibilidad de la compañía ante la si-
tuación de crisis que se vive.

Caser revitalizará
su oferta de
seguros de salud
a partir de enero

Ofrecerá, entre otras,
cobertura para niños
recién adoptados

JavierAlfonso

VALENCIA. El consejo de administra-
ción de Banco de Valencia aproba-
rá hoy los resultados del tercer tri-
mestre y los comunicará a la CNMV.
Las cuentas iban a aprobarse el pa-

sado 28 de octubre, pero no llega-
ron a presentarse al consejo, según
fuentes del banco, al presentar la
dimisión primero el consejero Jo-
sé Luis de Quesada y posteriormente
José Luis Olivas como presidente
y consejero.

Los resultados son esperados con
atención por el mundo financiero,
que da por seguro que arrojarán
pérdidas después de que el primer
semestre se cerrara con unos be-
neficios de solo 16,7 millones de eu-
ros, un 64 por ciento inferiores a

los del mismo período del año an-
terior, incluyendo una rebaja de las
dotaciones a pesar del alto riesgo
inmobiliario de la entidad. En el pe-
ríodo abril-junio el resultado antes
de impuestos fue negativo –9,1 mi-
llones– y beneficio después de im-
puestos fue de 2,4 millones, frente
a los 18 millones del mismo perío-
do del año anterior.

Las cuentas, además, habrán si-
do revisadas por el Banco de Es-
paña, que está terminando una
inspección en la filial de Banco Fi-

nanciero y de Ahorro (BFA), pa-
ra evitar diferencias de criterio so-
bre valoración de activos y de ries-
gos para evitar divergencias
cuando el supervisor haga públi-
co su informe.

Unsillónvacante
El consejo de administración co-
nocerá también si se cubre la va-
cante que dejó el empresario José
Luis de Quesada, representante de
BFA, cuyo sustituto debe ser de-
signado por la entidad que preside

Rodrigo Rato, según explicaron
fuentes del Banco de Valencia.

La vacante de Olivas no se cu-
brirá, por lo que el consejo ha que-
dado reducido a 14 miembros, in-
cluido el que está por nombrar. De
ellos, cinco representan a BFA, que
tiene un 39 por ciento de los dere-
chos políticos. El resto lo ocupan
varias familias de la burguesía va-
lenciana que tienen entre el 1 y el 6
por ciento del capital cada una, co-
mo los Noguera, Girona, Aznar, So-
riano y Michavila.

Banco de Valencia presenta hoy sus resultados trimestrales

Lo ajustado de las
cuentas del primer
semestre hace prever
que arrojen pérdidas

F.Llera

MADRID. La aseguradora Genworth
da la señal de alarma pero es algo
que se palpa en el sector. El siste-
ma financiero podría sufrir un co-
lapso por las operaciones hipote-
carias que cierran las entidades
financieras con los viviendas que
tienen en sus propias carteras.

El presidente ejecutivo para Eu-
ropa de crédito hipotecario de la
multinacional aseguradora espe-
cializada en estas operaciones, Án-
gel Más, no oculta su preocupación
por un fenómeno que en dos años
podría estallar al sector en las ma-
nos si se persiste en la política de
las entidades aplicar criterios de
riesgo más laxos para el stock de in-
muebles de esas entidades.

La aseguradora, que audita más
de 12.000 hipotecas anuales, re-
cuerda que las operaciones de cré-
dito destinada a vivienda para jó-
venes son las que más riesgo
comportan y las que más castigan
el capital de las entidades.

Sin embargo, las entidades tienen
activos inmobiliarios en sus carte-
ras por 176.000 millones de euros
en activos inmobiliarios, según los
últimos datos del Banco de España.

¿Qué hacen? Su prioridad es dar sa-
lida a ese stock de vivienda, con hi-
potecas del cien por cien de la vi-
vienda, con carencias de tres años
y cuotas bajas que se consiguen con
amplios periodos de amortización.
“Sacan de su balance esos inmue-
bles pero realmente, lo que están
haciendo es dar una patada hacia
adelante para recoger el problema
más adelante”, explica.

Competirenriesgo
Más explica a elEconomista que el
mercado hipotecario es muy volá-
til. “Es como un péndulo. En los
años buenos se compite en riesgo
porque no hay precio; y en los años
malos al revés”, asegura.

El máximo responsable de cré-
dito hipotecario de la aseguradora
recuerda que desde 2007, Genworth
venía advirtiendo de que las tasas
de esfuerzo, los perfiles de riesgo
(inmigrantes, contratados tempo-
rales, entre otros) y los historiales
crediticios a los que se otorgaban
préstamos amenazaban con llegar
a la situación actual. ¿Eran eso las
hipotecas subprime? “No lo sé, pe-
ro se lo parece bastante”, asegura.

Ahora la situación es diferente.
“No importa cómo de bueno sea tu
perfil de riesgo porque no te van a
dar crédito” asegura Más que esta-
blece la excepción para aquellas hi-
potecas para inmuebles propiedad
de los bancos.

¿La solución? “Crear un marco
estable que imponga la prudencia
y que premie con capital a aquellas
entidades que tengan activos de ca-
lidad”, asegura. El presidente eje-
cutivo para Europa de crédito hi-
potecario de Genworth recuerda
que ese modelo se aplica con éxito
en Canadá, donde el riesgo se cu-
bre con un garante (una asegura-
dora de crédito hipotecario) que ac-
túa de vigilante de ese riesgo.

Más explica que el garante será
el que tenga la primera pérdida si
el crédito entra en mora, el que im-
pida que se venda crédito a un in-

solvente y el que se encargue de
proteger el balance de los bancos
mediante una financiación ade-
cuada y con una correcta medición
de los riesgos.

Sin embargo, el máximo respon-
sable de Genworth para Europa de
crédito hipotecario advierte de que
mientras los únicos créditos hipo-
tecarios que se den en nuestro pa-
ís sean sobre los inmuebles en las
carteras de las entidades financie-

Angel Mas, presidente ejecutivo de crédito hipotecario de Genworth. eE

ras “las hipotecas no son acepta-
bles”. Más alerta, además, de las po-
líticas de recobro de muchos ban-
cos que aunque se han reforzado
de forma espectacular recuerda que
están en manos de los mismos co-
merciales que hicieron primero esas
hipotecas de riesgo.

El seguro de crédito hipotecario avisa
del peligro de un colapso financiero

ASEGURADORAS

Genworth denuncia que la banca da préstamos de riesgo para eliminar su ‘stock’

9,5
POR CIENTO. Es el porcentaje
del PIB que llegó a suponer el
crédito hipotecario. Angel Más
advierte de un nuevo colapso
del sistema financiero si en los
dos próximos años las tasas no
mejoran y si los tipos de interés
cambian de tendencia y experi-
mentan un movimiento alcista
que vetaría el acceso a los jóve-
nes al mercado español de la vi-
vivienda.
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